
 

 
ANECDOTARIO DE BUENAS EXPERIENCIAS 

CON NUESTRO ALIADO, LA INDUSTRIA 
OFTÁLMICA 

 
En muchos oftalmólogos existe la percepción, de la poca cooperación de la industria frente a los 

problemas de prevención de ceguera; sobre todo en patologías en las que, por la propia naturaleza de la 

enfermedad y su manejo diagnóstico y terapéutico, no pareciera existir un interés económico por parte de 

éste sector.  

Sin embargo la gran mayoría de las empresas farmacéuticas oftalmológicas colaboran en actividades de 

prevención de ceguera, aun cuando sus productos no intervengan directamente en el manejo de estos 

problemas. Muchas de estas compañías tienen programas de ayuda y asistencia social que en ocasiones 

son desconocidos y desaprovechados por los grupos oftalmológicos, de ahí que sea crucial tener una 

relación estrecha con el sector industrial, para poder lograr beneficios mutuos.  

Esto lo puedo atestiguar específicamente en un tema de importancia cardinal dentro la ceguera infantil 

prevenible, como lo es la Retinopatía del Prematuro en México, en donde, en los últimos años, hemos 

logrado apoyos sustanciales para difusión del problema y para la presentación de diversos cursos y 

programas de capacitación en el tema, con soporte de varias empresas, en especial de Allergan México.  

Una forma acertada de acercarse a la industria para lograr su cooperación, es tener información suficiente, 

actual y sobre todo local o nacional sobre el tema específico y demostrar la importancia de conjuntar 

esfuerzos para lograr principalmente, educación tanto del gremio oftalmológico como de los médicos en 

general, paramédicos y la población abierta.  

Los propios oftalmólogos al realizar estas actividades preventivas recibimos el agradecimiento de la 

población y en no pocas ocasiones conseguimos llamar también la atención de las autoridades sanitarias 

locales y/o nacionales sobre el tema. Además también las industrias logran un buen reconocimiento y 

posicionamiento ante el gremio médico y la población, obteniendo de esta manera relaciones de “ganar – 

ganar” y de esta forma es un poco más fácil librar obstáculos en estas actividades preventivas, que bien lo 

valen.  

Los invito a recopilar la información que refleje su realidad, además de datos globales sobre un tema 

específico y de éste modo, acercarse a la industria para poder de forma conjunta enfrentar estos retos.  
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